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1. Резюме.
Основная информация о предприятии:

· наименование инициатора проекта: ___________;
· адрес инициатора проекта: ____________;

· контактный телефон: ________
· вид  деятельности: парикмахерские услуги.  

Краткое резюме инициатора проекта:

· Ф.И.О.: _______________;

· дата рождения: ____________________ г.р.;
· образование_________________;

· паспортные данные: серия __________ № ______________, выдан ______________от _________________ г. 

2. Описание проекта.

Адрес ведения деятельности: _____________
Для оказания парикмахерских услуг необходимо арендовать помещение площадью __ м2. При стоимости  аренды ___ руб./м2, расходы на аренду составят _____ рублей в месяц и, соответственно, ______ рублей в год.
График работы: 6 дней в неделю, с ___ до ___ (с перерывом на обед 1 час) общее количество часов в неделю – ___ часов.
Данный временной диапазон подойдет работникам со стандартным графиком (после работы можно успеть перекусить и заняться собой), так и для тех, кто имеет сменный график.
Проект будет инвестироваться за счет средств, полученных от соц. контракта ____ руб. и собственные средства ____ руб.
Целью настоящего проекта является оказание качественных парикмахерских услуг  населению по доступным ценам. 
Парикмахерские услуги востребованы на российском рынке круглый год. Создание салона парикмахерских услуг – перспективное направление для малого бизнеса.
Мужчины, как и женщины, стали, более внимательными к своей красоте, стремление к совершенству, к тому, чтобы подчеркнуть свою индивидуальность стало более актуальным и значимым сейчас. Основными клиентами станут:

Женщины: __%.

Мужчины: __%

Дети: ___%.

Преимущества проекта

· Широкий спектр оказываемых услуг

·  Высокое качество обслуживания

·  Гибкая ценовая политика

·  Постоянное обучение сотрудников

·  Индивидуальный подход

3. Перспективы развития собственного дела

Основные услуги в парикмахерской это стрижки, покраска и прически. Дополнительно можно предлагать уход за волосами.
На этапе открытия бизнеса планируется стандартный набор услуг,  который включает в себя:

· ___________
· ___________
· ___________
· ___________
· ___________
· ___________
· ___________
· ___________
· ___________
· ___________
В целом перечень услуг полностью зависит от наличия оборудования, фантазии и возможностей мастера.

4. Риск-менеджмент
Риски есть при открытии любого бизнеса. Чтобы минимизировать риски, возникающие при открытии и функционировании парикмахерской, стоит знать основную информацию о них. В сфере малого бизнеса выделяют несколько групп рисков, которые могут негативно повлиять на реализацию проекта. 
Экономические (инфляция, неплатежеспособность владельца салона, отсутствие клиентской базы, понижение цен на услуги). Избежать подобных рисков помогут гибкая ценовая политика, обеспечение клиентов услугами высокого качества, регулярные рекламные акции и выгодные предложения.
Производственные (поломка оборудования, отключение коммуникаций). Если каждый месяц проверять оборудование и вовремя оплачивать коммунальные услуги, эти проблемы не возникнут. К производственным рискам также относят низкий уровень профессионализма персонала. Для контроля работников, проводятся проверки сертификатов и повышение квалификации.

5. План объема продаж и выручка
	№
	Наименование услуги
	Цена, руб.
	Цена, руб.

	
	
	2024 год
	2025 год

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	


Стоимость услуг складывается из себестоимости  плюс  наценка за выполненные работы. Наценка первый год будет составлять 25%, с учетом привлечения клиентов низкой стоимостью на услуги, а также наработки своей клиентской базы. Что гораздо привлекательнее, чем у имеющихся конкурентов. В дальнейшем наценку постепенно планируется вывести на среднерыночный уровень, что соответствует 50%.  
В первые два месяца парикмахерская может рассчитывать на 4-5 клиентов в день, с третьего месяца — на 5-7. Время на проведение одной процедуры различается в разы: стрижка от 20 до 35 минут, окрашивание до 5 часов. Между процедурами специалисту необходимо сделать перерыв от 20 минут. При полной загрузке парикмахерской с одним рабочим местом мастер способен обслуживать до 16 клиентов ежедневно.

Основным фактором, оказывающим влияние на деятельность парикмахера, является сезонность работы. Наибольшее количество клиентов посещает парикмахерские в предпраздничные дни, в весеннее время года, когда пропадает необходимость носить головные уборы. В летний период времени спрос достаточно стабилен, т.к. в жаркие дни возникает необходимость состричь лишние волосы и поддерживать стрижку.

Самые популярные услуги парикмахерской — это стрижки, ими пользуются примерно 70% клиентов. Окрашивание и прически - более трудоемкая работа, но они приносят наибольшую прибыль, т.к. они имеют более высокую цену.
6. Организационный план
Табл. 6. Расчет предполагаемой выручки в среднем
	Виды услуг
	Количество клиентов
	Средняя стоимость услуги
	Выручка, руб.

	
	в месяц
	в год
	
	в месяц
	в год

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	


7. Финансовая структура проекта.
Таблица 7.1 
	№
	Источники финансирования
	Объем финансирования, руб.

	1
	Единовременная финансовая помощь на содействие самозанятости (соц. контракт)
	

	2
	Собственные средства 
	

	
	ИТОГО:
	


Таблица 7.2 — Ответственные исполнители по видам работ
	Виды работ
	Исполнители

	Поиск клиентов (реклама)
	ИП (самозанятый)

	Поставка материалов
	ИП (самозанятый)

	Оказание услуги
	ИП (самозанятый)

	Ведение бухгалтерского учета
	ИП (самозанятый)


Данный вид бизнеса на начальной стадии не требует большого штата сотрудников, и все работы может выполнять один человек, который имеет необходимые знания и навыки для оказания услуг.
Ведение бухгалтерского учета не представляет сложности, т.к.  были получены все необходимые консультации по налогообложению данного вида деятельности в ИФНС.
Для выполнения данного вида деятельности планируется осуществить следующие затраты: 

Таблица 7.3 — Инвестиционный план на 2022 гг., 

	№ п/п
	Наименование затрат
	Ед. изм.
	Кол- во
	Цена, руб.
	Средства соц. контракта, руб.
	Собств. средства, руб.
	Общая стоимость, руб.

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	
	

	 
	Итого
	 
	
	
	
	
	


Первоначальные инвестиции для данного бизнеса составят 397 800 рублей. Основная часть требуемых вложений будет приходиться на покупку оборудования, инструментов, расходных материалов, доля расходов на аренду составит, остальные расходы – на мебель и прочее. Проект будет инвестироваться частично за собственные средства (__.), частично за счет средств, полученных от соц. контракта (____-.). 
8. Финансовый план
Таблица 8.2 — План доходов и расходов, руб.

	Наименование
	Сумма, тыс. руб.

	
	2024
	2025

	Дохода от оказанной услуги (в т. ч. средства соц. контракта в 2022 году)
	
	

	Затраты, в т.ч.:
	
	

	Покупка материалов: в т.ч.
	
	

	Собственные средства
	
	

	Средства соц. контракта
	
	

	Аренда
	
	

	электроэнергия
	
	

	Водоснабжение, водоотведение
	
	

	Заработная плата
	
	

	Кол-во постоянных рабочих мест, шт.
	
	

	Отчисления в МРИ ФНС, ПФ РФ и внебюджетные фонды
	
	

	Прочие расходы
	
	

	Прибыль:
	
	


Исходя из данных таблицы 8.2, прибыль 202__ года будет составлять ___ рублей, а вложенных средств – ____ рублей. Отсюда следует, что проект полностью окупится в 202___ году.
Рентабельность проекта составляет ____%

Подтверждаю достоверность сведений,  предоставленных в бизнес-плане.
«___»__________ 202__ г.          __________    _________________
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